B CAMPING

Virksomheden
Intercamp i
Lunderskov stir

bag udstyrsmaerket
WeCamp og er en
aflandets storste
importerer af cam-
pingvogne. I dag er
naeste generation ved
at tage over

Historien om Intercamp
begynderi et lille
snedkerveerksted i
Lunderskov. | dag holder
virksomheden til pa en
25.000 kvadratmeter stor
grund i den nordgstlige del
af Lunderskov.
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Lette fritidsmebler,

telte og kelebokse.

Siden 2010 er en del af
varesortimentet i Camper
Fritid blevet markedsfert
under navnet Wecamp. De
sma telte er produceret, sa
de ikke fylder sd meget i
udstillingslokalet.
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Familiefirma har
vaeret med hele vejen

Der er travlhed pé lageret i Lunderskov.
Med paller fra gulv til loft og fyldte hylder
er virksomheden i fuld gang med at for-
berede den kommende campingsason.
De 26 ansatte har cirka 6000 kvadratme-
ter tag over hovedet, og foruden salgs- og
administrationsbygningerne er der bade
lager, kantine, showroom og konference-
lokale. Vi har taget turen over Lillebalt
og legger vejen forbi en af de storste spil-
lere i den danske campingbranche.

Familievirksomheden Intercamp stir
for importen af adskillige campingvogns-
merker pi det danske marked. De fleste
forhandles %mnbma Caravan Ringen, men
virksomheden har ogsa flere agenturer -
fortrinsvis pa tyske marker.

1 dag ejes Intercamp af Thorkil Peter
Rasmussen og sennerne Steen og Mikkel
Reinholdt Rasmussen. Et glidende gene-
rationsskifte har vaereti gang siden 2003,
og planen er, at sennerne med tiden skal
overtage virksomheden. En forretning,
der i en menneskealder har veret en stor
del af den danske campingbranche - og
ikke mindst de talrige op- ow nedture.

Det, der begyndte som et lille snedker-
veerksted - fortrinsvis med barnemebler
- eri dag flyttet fra bymidten og ligger pd
en 25.000 kvadratmeter stor grund 1 den
nordastlige del af Lunderskov.

Thorkil Rasmussen blev i 1968 ansat
som salgsassistent i virksomheden, der
dengang fungerede som importer af vog-
ne fra Caravan International. Markedet
for campingvogne ekspanderede vold-
somt ved indgangen til 1970’erne, og det
ogede kapitalkravet til de importtunge
virksomheder.

11971 blev snedkerieti Lunderskov
overtaget af Caravan International, og
to 4r senere blev organisationen &ndret,
sa virksomheden blev et datterselskab i
koncernen - med den dengang 27-arige
Thorkil Rasmussen som direktar.

Felsomt marked

Men markedet for campingvogne er fol-
somt. Et dyrt langvarigt forbrugsgode
med et stzenk af luksus var ekstremt sér-
bart over for 1970°ernes oliekriser og
politiske indgreb. Hver gang, der blev
udskrevet valg, gik salgetista. En ny cam-
ingvogn star ikke overst pd indkabssed-
en, hvis man er bange for at miste sit job.

Sa markedet fluktuerede, som detsa
smukt hedder, nar noget mam.m. og falder1i
belger. Men den anden oliekrise, der be-
gyndte i 1979, vendte op og ned pé hele
det danske campingmarked.

Importererne grupperede sig, slog sig
sammen eller lukkede. Caravan Interna-
tional ville ud af det danske marked, ogi
1980 tilbed koncernen at szlge det dan-
ske datterselskab til to ledende medar-
bejdere. Den ene var Thorkil Rasmussen,
ogi 1981 faldt aftalen pa plads. Selskabet
Intercamp, som vi kender det i dag, var en
realitet.

Op gennem 1980’erne steg markedet
stat, men med Schliiter-regeringens kar-
toffelkur gik alt i std - igen. De forste to ar
faldt antallet af nyregistrerede camping-
vogne med 12 og 18 procent. Forst 1 slut-
ningen af 1993 var der atter fremgang for
den danske campingbranche. Til gengeld
steg markedet stort set uafbrudti15 ar
frem til efterdret 2007.

P4 det tidspunkt var sennerne Steen og
Mikkel Reinholdt Rasmussen forlengst

e

11968 cmm<=$m Thorkil Rasmussen som salger i virksomheden , hvor han
bare fem ar senere blev direktor som 27 arig. | 1981 blev han indehaver af
Intercamp, der i dag er en af landets sterste spillere pa det danske marked for

campingudstyr.

Campingmabler, kogegrej og
markiser. Som indehaver er Mikkel
Rasmussen i dag ansvarlig for Camper
Fritid, der leverer udstyr til hele den
danske campingbranche.

begyndt i virksomheden. Den ene som
sassistent - den anden som lagereks-

sal
pedient.

Udstyr og tilbehar

Samtidig har familien bygget et ekstra
ben pé forretningen. I stedet for kun at
importere campingvogne, som distribu-
eres hos udvalgte forhandlere, har virk-
somheden stiftet selskabet Camper Fritid.

Camper Fritid har alt, hvad man kan
onske sig af udstyr, tilbeher og reservede-
le - bide til campingvognen, teltturen el-
ler autocamperen - kort sagt de ting, som
gor campinglivet mere komfortabelt.

En del af varesortimentet markedsferes
under navnet WeCamp. Her bestar sor-
timentet af campingudstyr i form af lette
fritidsmebler, telte, kalebokse, serviceset
og meget andet. Alt sammen produkter,
som virksomheden selv fir produceret.
Mens Steen Reinholdt Rasmussen i dag
star for virksomhedens import af cam-
pingvogne, sd holder Mikkel Reinholdt
Rasmussen snor i Camper Fritid.

1sin egenskab af totalleverander til hele
campingbranchen har den del af selska-

Det glidende generationsskifte
begyndte i 2003. | dag sidder
indehaveren Steen Reinholdt
Rasmussen (billedet) sammen med
broderen Mikkel Rasmussen pa 70
procent af aktierne i Intercamp.

bet veret med til at beere virksomheden

mm:me krisen, der i den grad har veeret
ard ved den del af dansk erhvervsliv, der

beskeftiger sig med camping.

Hab om fremgang

Da det hele breendte sammen i 2007 var
der pa landsplan omkring 85 forhandlere.
I dag er der omkring 60.

Men i Lunderskov har det hele tiden
vaeret en del af strategien at holde fast
i de 26 arbejdspladser. Det er lykkedes
indtil nu, og med en forventning om, at
markedet stabiliserer sig i 2014, er fami-
lievirksomheden gearet til den fremgang,
der forhibendlig viser sig12015. For med
en lille branche felger stor know-how. En
erfaren mand pd lageret kan ikke bare er-
stattes, hindplukkes eller rekrutteres hos
konkurrenterne. Pa den konto er bran-
chen for lille - ogsd selv om den med tiden
bliver storre.
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